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1.0
PROJETTE \l1 "1.0
PROJET
1.1
Nom du projetTE \l2 "1.1
Nom du projet:

____________________________________________

1.2
Secteur d'activitésTE \l2 "1.2
Secteur d'activités:
____________________________________________

1.3
Adresse prévue du lieu d'affaires ainsi que le numéro de téléphoneTE \l2 "1.3
Adresse prévue du lieu d'affaires ainsi que le numéro de téléphone
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

1.4
Adresse du (des) promoteur(s)TE \l2 "1.4
Adresse du (des) promoteur(s)
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

1.5.
Description de votre projet:TE \l2 "1.5.
Description de votre projet:
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

1.6
Échéancier de réalisationTE \l2 "1.6
Échéancier de réalisation:
   Description




   Date

____________________________________
___________________________

____________________________________
___________________________

____________________________________
___________________________

____________________________________
___________________________

____________________________________
___________________________

____________________________________
___________________________

1.7
Forme juridique de l'entreprise (Enregistrée, incorporée ou autres)TE \l2 "1.7
Forme juridique de l'entreprise (Enregistrée, incorporée ou autres)


___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

1.8
Compétences et expériences des promoteurs ainsi que le rôle de chacun dans l'entreprise TE \l2 "1.8
Compétences et expériences des promoteurs ainsi que le rôle de chacun dans l'entreprise 
-
Annexer le curriculum vitae de chaque promoteur      

-
Faire un organigramme de l'entreprise

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

1.9
Quels sont les permis nécessaires à l'exploitation de votre entreprise (municipaux, provinciaux et fédéraux)?TE \l2 "1.9
Quels sont les permis nécessaires à l'exploitation de votre entreprise (municipaux, provinciaux et fédéraux)?
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

1.10
Quelles sont les lois qui affectent votre type d'entreprise (décret, comité paritaire, etc.)?TE \l2 "1.10
Quelles sont les lois qui affectent votre type d'entreprise (décret, comité paritaire, etc.)?
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

1.11
De quelles assurances avez-vous besoin?TE \l2 "1.11
De quelles assurances avez-vous besoin?
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

2.0
ANALYSE DU MARCHÉTE \l1 "2.0
ANALYSE DU MARCHÉ
2.1
Description des produits et services offertsTE \l2 "2.1
Description des produits et services offerts
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

2.2
Marché cible (global)TE \l2 "2.2
Marché cible (global)
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

2.3
Clientèle visée TE \l2 "2.3
Clientèle visée 
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

2.4
Évaluation de la concurrenceTE \l2 "2.4
Évaluation de la concurrence
Nom et adresse des concurrents
Produits ou services offerts

Forces

Faiblesses
Qu'est-ce qui vous démarquera de la concurrence





































2.5
Part du marché et niveau de ventes prévuesTE \l2 "2.5
Part du marché et niveau de ventes prévues
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

2.6
Prévisions pour la deuxième annéeTE \l2 "2.6
Prévisions pour la deuxième année
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
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___________________________________________________________________

___________________________________________________________________
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___________________________________________________________________

2.7
Stratégie de mise en marchéTE \l2 "2.7
Stratégie de mise en marché
A-
Stratégie de prixTE \l3 "A-
Stratégie de prix
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

Ventes encaissées au comptant

         %

Ventes encaissées au 30 jours

         %

Ventes encaissées au 60 jours

         %

Ventes encaissées au 90 jours et plus

         %

Total
100.00%

B-
PromotionTE \l3 "B-
Promotion
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

C-
DistributionTE \l3 "C-
Distribution
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

D-
Service après-vente et garantieTE \l3 "D-
Service après-vente et garantie
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

3.0
FAISABILITÉ DU PROJETTE \l1 "3.0
FAISABILITÉ DU PROJET
3.1
Technologies utiliséesTE \l2 "3.1
Technologies utilisées
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

3.2
FournisseursTE \l2 "3.2
Fournisseurs
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

Achats payés au comptant

          %

Achats payés au 30 jours

          %

Achats payés au 60 jours

          %

Achats payés au 90 jours et plus

          %

Total
100.00%

3.3
Installation et amélioration à apporterTE \l2 "3.3
Installation et amélioration à apporter
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

3.4
Main-d'oeuvre requiseTE \l2 "3.4
Main-d'oeuvre requise
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

4.0
AIDE DEMANDÉETE \l1 "4.0
AIDE DEMANDÉE
___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

___________________________________________________________________

5.0
MISE DE FONDS DU PARTICIPANTTE \l1 "5.0
MISE DE FONDS DU PARTICIPANT
Il est entendu que vous devez fournir une mise de fonds dans votre entreprise. La présente constitue une liste des actifs, en espèce et en nature, qui seront directement utilisés par l'entreprise.  

Détails de la mise de fonds
Investissement en argent





___________$ o

Emprunt







___________$ 

Transfert d'actifs
Description




Valeur marchande






































$












Total mise de fonds:




$

Espace réservée au promoteur ATI


En ce qui concerne le programme ATI, pour y être admissible, vous devez pouvoir fournir une contribution de 25 p. 100 (jusqu'à concurrence de 4 000$) du total de vos prestations d'assurance-chômage ou de vos allocations de base qui vous seront versées au cours de votre participation au programme.  

Contribution totale du programme selon vos prestations 

d'assurance chômage





___________$

Mise de fonds requise (25% assurance chômage):

___________$

Veuillez compléter également la formule "Preuve de Propriété" en annexe.

6.0
LE PLAN FINANCIERTE \l1 "6.0
LE PLAN FINANCIER
Coût du projet

Financement & Mise de fonds


Terrain


Financement:


Bâtiment

- Marge de crédit


Améliorations Locatives

- Hypothèque


Équipements

- Emprunts


Outillage




Mobilier de bureau




Matériel roulant


Mise de fonds:


Inventaire

- Argent


Frais de démarrage
 

- Biens


Fonds de roulement

- Subvention


Enseignes




Autres














TOTAL :



TOTAL :



N.B.:
Le total du coût de projet doit égaler le total du financement et de la mise de fonds.
COMMENTAIRES:
______________________________________________________________________

______________________________________________________________________

______________________________________________________________________

7.0
EXPLICATION DES FRAIS DE DÉMARRAGETE \l1 "7.0
EXPLICATION DES FRAIS DE DÉMARRAGE
  FRAIS DE DÉMARRAGE 
  Frais d'incorporation/d'enregistrement
________________$

  Permis, licences
________________$

  Téléphone (installation)
________________$

  Fournitures de bureau de départ
________________$

  Publicité et promotion de départ
________________$

  Honoraires professionnels d'ouverture:

- comptable
___________

- notaire
___________

- autres
___________
________________$

  Matériel de vente (catalogue, carnet de produits, etc...)
________________$

  Autres:
  _______________________

  _______________________


_______________________

_______________________



________________$


TOTAL
 :  _______________$
8.0
PRÉVISIONS FINANCIÈRESTE \l1 "8.0
PRÉVISIONS FINANCIÈRES
1ère année

2e année

REVENUS

 Ventes services




__________

__________

 Ventes produits




__________

__________

 Ventes autres




__________

__________

(1) TOTAL DES VENTES




__________

__________

COÛT DES PRODUITS VENDUS

 Inventaire au début




__________

__________

 Plus achats





__________

__________

 Moins inventaire à la fin de l'année


__________

__________

(2) TOTAL DU COÛT DES PRODUITS VENDUS

__________

__________

(3) BÉNÉFICE BRUT (1-2) 




__________

__________

DÉPENSES
 Prélèvement ou salaire des entrepreneurs

__________

__________

 Salaire des employés




__________

__________

 Avantages sociaux




__________

__________

 Loyer





__________

__________

 Électricité, eau, chauffage



__________

__________

 Téléphone





__________

__________

 Publicité et promotion



__________

__________

 Frais bancaire




__________

__________

 Taxes d'affaires, foncières, scolaires


__________

__________

 Assurances





__________

__________

 Location d'équipements



__________

__________

 Fournitures de bureau, timbres 


__________

__________


 Maintenance, déneigement



__________

__________

 Frais de déplacement, livraison


__________

__________

 Frais de représentation (repas, hôtel, etc...)

__________

__________

 Entretien (véhicule, autres)



__________

__________

 Honoraires professionnels



__________

__________

 Autres
__________________________

__________

__________

__________________________

__________

__________

(4) TOTAL DES DÉPENSES




__________

__________

BÉNÉFICE NET AVANT L'IMPÔT (3-4)



__________$

__________$

*
Allez voir des exemples de calcul dans le guide.

*
Détaillez vos calculs en annexe.

9.0
BILAN PERSONNELTE \l1 "9.0
BILAN PERSONNEL



Nom:

___________________________________________________

Adresse:
___________________________________________________

___________________________________________________

___________________________________________________

Téléphone:
___________________________________________________


ACTIF

PASSIF

ACTIF À COURT TERME

Encaisse


_______

Comptes à recevoir


_______

Effets à recevoir1

_______

Inventaire


_______

Autres (Préciser)

_______

TOTAL ACTIF À COURT TERME (a)
            
PLACEMENTS

Actions


_______

Obligations


_______

R.E.E.R


_______

Ass.-vie (Valeur de rachat)
_______

Autres (Préciser)

_______

TOTAL PLACEMENTS (b)

            
IMMOBILISATIONS (VALEUR MARCHANDE)

Terrains


_______

Bâtiments


_______

Ameublements


_______

Équipements


_______

Véhicules


_______

Autres (Préciser)

_______

TOTAL IMMOBILISATIONS (c)

            
AUTRES ACTIFS (d)


            
(1)TOTAL DE L'ACTIF (a+b+c+d)

            
PASSIF À COURT TERME

Comptes à payer

_______

Effets à payer


_______

Carte de crédit


_______

Emprunt bancaire

_______

Emprunt cie finance

_______

Taxes et impôt exigibles
_______

Autres (Préciser)

_______

TOTAL PASSIF À COURT TERME (e)
            
PASSIF À LONG TERME

Emprunt bancaire

_______

Emprunt cie finance

_______

Hypothèques


_______

Autres (Préciser)

_______

TOTAL PASSIF À LONG TERME (f)
            
(2)TOTAL PASSIF(e+f) 


            
(3)AVOIR PROPRE(1-2)


            
TOTAL DU PASSIF ET DE L'AVOIR(2-3)




N.B.:
Le total de l'actif doit égaler le total du passif et de l'avoir.
Bilan produit le:_______________________________
Signature:________________________________


ANNEXES

TE \l1 "
ANNEXES
PREUVE DE PROPRIÉTÉ (TRANSFERT D'ACTIFS)
Je soussigné(e)_______________________ déclare sous serment que les biens suivants sont ma propriété.

     Description du matériel




      Valeur marchande
________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

________________________________________________

_____________________________

Valeur totale:

==========================

________________________________________________

_____________________________

 
        Signature



 
   

    Date

N.B.:
Veuillez faire assermenter cette preuve de propriété au Palais de Justice de votre localité.

�	Voir les détails à la page 12


�	Allez reporter, à la page 10 "case frais de démarrage", le total ci-joint.


�	Donner les détails





